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Введение
Тамбовская земля славится традициями пчеловодства и превосходным качеством собранного здесь меда. Можно без преувеличения сказать, что тамбовский мед – это бренд, известный и в нашей стране и за ее пределами. Для Тамбовской области пчеловодство - не только одно из старейших занятий населения, но еще и региональный символ. Пчелиный улей уже более 2-х столетий украшает герб Тамбова, символично подтверждая уникальные традиции развития пчеловодства. 
 Этот благородный вид сельского хозяйства  помогает возродить традиции здоровой и процветающей России.

        Спрос на мед на внутреннем рынке России неуклонно растет. На внешнем рынке спрос на данную продукцию также велик. Сегодня все большее количество стран отказываются от некачественной импортной продукции, которая, как обычно, привлекает низкой ценой. Поэтому производство меда является перспективным направлением бизнеса, а также полезным и интересным. Об этом свидетельствует неснижаемый спрос на продукцию пчеловодства и ежегодный рост цен на мед. При одинаковых затратах времени, труда и капитала, ни одна сельскохозяйственная отрасль не дает такого дохода как пчеловодство.

       Пчеловодство как бизнес представляет собой содержание пасеки и определённого количества пчелиных семей, продукцию жизнедеятельности которых можно реализовывать как через торговые организации, так и через медицинские, и косметические компании. Помимо этого, сами пчёлы могут также выступать объектом реализации другим пчеловодам и специализированным медицинским учреждениям. 
       Продукты пчеловодства - богатейший арсенал натуральных веществ. Польза меда на практике подтверждена миллионы раз, и человек, использующий мед для лечения или поддержания своего нормального состояния здоровья, практически не нуждается в тех лекарственных препаратах (с химическими элементами), которые предлагают различные фармацевтические компании. Еще наши предки говорили:  Болезни лечат врачи, а исцеляет природа. Польза меда - это "аксиома", не требующая доказательств!

Целями настоящего проекта является:

1. Производство экологически чистых продуктов пчеловодства на основе разведения пчелосемей.
2. Обоснование рентабельности выбранного вида деятельности, производство меда и разведения пчел на действующих собственных площадях;

3. Выявление условий рынка и прогноз продаж готовой продукции при наращивании мощности;

4. Оценка ожидаемых финансовых результатов бизнеса.
5. Создание предприятий ,производящих  импортозамещаемую продукцию.
Задачами в инвестиционный период являются:

· Закрепиться и расширить управляемый сегмент регионального рынка сбыта меда на рынке, а также на основе прямых договоров со сбытовыми организациями;

· Реализовать договора-намерения и укрепить каналы сбыта меда;

· Обеспечить накопление массы прибыли от производства и сбыта готовой продукции, достаточной для удовлетворения личного потребления.


Выбранный вид деятельности сочетается с региональными программами развития аграрного сектора экономики Тамбовской области и повышения обеспеченности населения продуктами.

 1.Основная  часть

1.1 Описание продукции и услуг.
Получение достаточной прибыли в пчеловодстве может обеспечить только комплексное использование пчелиных семей на производстве не только меда, но и воска, пакетов пчел, маток, биологически активной продукции: маточного молочка, прополиса.
Месторасположение и собственность предприятия

Хозяйство ИП «Медовик» является самостоятельным субъектом без права юридического лица, образованным семьей с целью производства и реализации сельскохозяйственной продукции, торгово-закупочной деятельности.

Хозяйство расположено на территории Тамбовской области, г.Жердевка,  имеет 0.5 га земли. В собственности находится помещение для зимовки пчел (омшаник). Здание двора деревянное, с пристройками, перекрытия деревянные, крыша шиферная, забор 4 метра высотой.

 Услуги предлагаемые предприятием:

1. сбор и реализация мёда с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

2. сбор и реализация маточного молочка с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

3. сбор и реализация воска с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

4. сбор и реализация прополиса с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

5. вывод плодных маток с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

6. продажа пчелопакетов с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

7. продажа пчелорамок с расплодом с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

8. вывод неплодных маток с личной пасеки для розничной и оптовой продажи.

1.2 Технология и продукция производителя

Основным видом деятельности ИП «Медовик»  является производство меда,  маточного молочка, воска, прополиса,  плодных маток, пчелопакетов, пчелорамок с расплодом, неплодных маток,  с дальнейшей реализацией.

Кормовой базой являются дикорастущие медоносы. Предполагается кочевка.

Технология содержания пчелиных семей выбирается исходя из природно-климатических условий региона.

Потребителями сырья является население района, оптовые базы, косметические фирмы, кондитерские фабрики.

Приведенные факторы подтверждают целесообразность выхода на данную рыночную нишу в расчете на растущую потребность в высококачественном сырье. Выход меда с одной пчелосемьи – 35 кг. Рынок сбыта местный и по области. Сбыт продукции осуществляется по среднерыночным ценам в условиях конкуренции.

1.3Маркетинг-план.
Сбыт готовой продукции ИП «Медовик» организует по мере увеличения объемов производства и расширения каналов реализации.

В случае неблагоприятной конъюнктуры сбыта продукции в качестве коммерческой стратегии хозяйство определило для себя стратегию «ценовой дискриминации» конкурентов. Такой ход в борьбе за рынок сбыта предприятие может себе позволить путем снижения доли прибыли в цене в силу значительного запаса финансовой прочности бизнеса.

Стимулирование продажи меда населению планируется проводить:

1) непосредственную рекламу о качественной пчеловодческой продукции, 

2) подтверждение качества продукции сертификатами качества,

3) расфасовка по удобным упаковкам в разной весовой категории,

4) дегустация продукции.

В качестве проектируемых каналов сбыта продукции намечаются потребители населения,  рынок, оптовые базы, косметические фирмы, кондитерские фабрики.

Географические пределы сбыта продукции: Москва, Воронеж, Тамбов, Рязань, Белгород, Липецк.
Для страхования рисков предусматривается создание страхового фонда в размере 1% от себестоимости продукции, заключение договора страхования имущества и страхования контрактов.
Анализ рынка сбыта.

ИП «Медовик» будет  работает на внутреннем рынке,  района  области (по сбыту меда).

В настоящее время потребители стали тратить меньше денежных средств на пищу в целом, предпочитая вкусную еду здоровой пище. Но данная тенденция не относится к меду. 

Мед является одним из самых подделываемых продуктов питания. Химики давно научились добавлять в сахар такие вещества, которые позволяют превращать его в продукт, напоминающий по своим основным свойствам мед. 

Именно в этом случае необходимо, чтобы у потребителя было сформирована в сознании уверенность того, что именно пчеловодство является единственным и наиболее выгодным решением проблемы покупки настоящего продукта, способного принести не только удовольствие, но и здоровье.
Прогнозируемый объем производства и реализации меда рассчитывается исходя из анализа растущего спроса у населения.
1.4 Производственный план.
Инвестиционный замысел ИП «Медовик» состоит из развития производственной мощности до уровня в 50 пчелосемей. Привлечения наемных работников не планируется.
Данный бизнес-план ориентирован на обоснование условий производства и реализации меда.
Таблица №1.

	Производственный план в натуральном выражении (с 1 пчелосемьи)

	
	По нормам на 1 семью
	За месяц май
	За месяц июнь
	За месяц июль
	За месяц август
	За сезон

	Наименование продукта
	

	1. Мед (кг)
	35
	
	
	15 
	20 
	35

	2. Маточное молочко (кг)
	0.15
	
	0.15
	 
	
	0.15

	3. Воск (кг)
	1.4
	 
	 
	0.3
	1.1 
	1.4

	4. Прополис (кг)
	0.07
	
	0.02
	0.02
	0.03
	0.07

	5. Плодные матки (шт)
	10
	2
	3
	3
	2
	10

	6. Пчелопакеты 
	1
	1
	
	
	
	1

	7. Пчелорамка с расплодом 
	6
	
	2
	2
	2
	6

	8. Неплодные матки (шт)
	14
	3
	4
	4
	3
	14


Таблица №2.

	Производственная программа (на 50 пчелосемей)

	Наименование продукта 


	Количество


	Цена (руб)
	Стоимость реализации

	1. Мед (кг)
	1750
1000 

450 

300 
	250

200

180
	394000
250000

90000
54 000

	2. Маточное молочко (кг) 
	7.5
	8000
	60 000

	3. Воск (кг) 
	70
	300
	21 000

	4. Прополис (кг) 
	3.5
	2500
	8750

	5. Плодные матки (шт) 
	500
100
150
150
100
	1000

700

500

500
	330 000

100 000

105 000

75 000

50 000

	6. Пчелопакеты (рамка с расплодом/ кроющая)
	50
	4000
	200 000

	7. Пчелорамка с расплодом (штук личинок на рамке)
	300
	1000
	300 000

	8. Неплодные матки (шт)
	700

150
200
200

150
	500

350

200

200
	215 000

75 000

70 000

40 000

30000

	Всего: 
	
	
	1 528 750


1.5 Финансовый план
Мёд – это ценнейший питательный и лечебный продукт, производимый пчелами. Самым главным в деле производства мёда является пчелиная семья.

Чтобы пчелиная семья была сильной, нужно иметь молодую одно- или двухгодичную матку. При одногодичной матке вес пчелиной семьи может составить до 6 кг. Для производства мёда планируется использовать пасеку, состоящую из 50 корпусов и 50 пчелосемей в 1–ом году. Также будет использована побудительная подкормка, которая побуждает пчелиные семьи к ускоренному развитию. По мере роста семьи будут использованы дополнительные корпуса, которые подставляются сверху на уже имеющиеся ульи.

Летом пчелы облетают близлежащие луга, леса, где собирают липовый и цветочный мед, разнотравье, пыльцу.

Пчелы хоботками собирают с растений нектар, приносят его в улей и в переработанном виде складывают в ячейки сотов. В сотах происходит дозревание меда (выпаривание жидкости) и пчелы начинают запечатывать ячейки. Мед, запечатанный на 1/3 объема рамки с обеих сторон считается зрелым, т.е. готовым к откачке.

С использованием разделительной решетки пчел удаляют из корпусов- медовиков, облегчая работу пчеловода. С помощью дымаря и стамески соты вынимают из ульев и переносят в помещение, изолированное от пчел.

Распечатывают соты ножами, которых держат в теплой воде и заменяют по мере остывания. Затем соты вставляют в медогонку, которая приводится в действие и мед стекает из сотов в медогонку. Из медогонки – в ведра. После откачки мед отстаивается и разливается в тару.  Откачка меда планируется на июль-август месяц.

Для производства продуктов пчеловодства  планируется приобрести:

	№ п/п 
	Наименование 
	кол-во (шт.) 
	имеется в наличии 
	срок приобретения 
	цена за 1 ед. в руб. 
	сумма в руб. 

	1. 
	Медогонка 
	2 
	2 
	-
	
	

	2. 
	Корпус улей 
	50 
	50 
	- 
	 
	

	3. 
	Комбинезон для пчеловода (Европа)     
	2
	2
	-
	
	

	4. 
	Перчатки пчеловода
	2
	2
	-
	
	

	5. 
	Сетка лицевая
	1
	1
	-
	
	

	6. 
	Поясная сумка пчеловода
	1
	1
	-
	
	

	7. 
	Рукавицы х/б с ПВХ наладонником
	1 
	 1
	-
	
	

	8. 
	Обувь пчеловода
	1
	1
	-
	
	

	9. 
	Держатель для катушек
	1
	1
	-
	
	

	10. 
	Дымарь нержавейка


	2
	2
	-
	
	

	11. 
	Дырокол для рамок
	1
	 1
	-
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	12. 
	Нож электрический
	1
	1
	-
	
	 

	
	
	
	
	
	
	

	13. 
	Плоскогубцы для натяжки проволоки
	1
	1
	-
	
	

	14. 
	Стамеска для пчеловода
	3
	3
	-
	
	

	15. 
	Вилка для распечатки сотов
	2
	2
	-
	
	

	16
	Скребок
	2
	2
	-
	
	

	17
	Большая клеточка для маточника
	250
	110
	1-й месяц
	56.00
	2240.00

	18
	Держатели мисочек
	250
	110
	1-й месяц
	19.00
	760.00

	19
	Донышки к мисочкам
	1200
	700
	1-й месяц
	5.00
	2500.00

	20
	Колпачок для матки
	150
	110
	1-й месяц
	40.00
	1600.00

	21
	Ложечка для сбора маточного молочка
	3
	-
	1-й месяц
	89.00
	267.00

	22
	Шпатель
	3
	2
	1-й месяц
	296.00
	296.00

	23
	Мисочки
	120
	100
	1-й месяц
	70.00
	1400.00

	24
	Клип для ловли матки
	50
	25
	1-й месяц
	79.00
	1580.00

	25
	Маркер для мечения маток
	3
	2
	1-й месяц
	115.00
	115.00

	26
	Пересылочная клетка
	1200
	700
	1-й месяц
	10.00
	5000.00

	27
	Декристаллизатор меда
	1
	1
	-
	
	

	28
	Куботейнеры под мед
	35
	35
	-
	
	

	29
	Фильтр для мёда
	4
	4
	-
	
	

	30
	Станок для распечатки медовых рамок
	1
	1
	-
	
	

	31
	Весы (до 100кг)
	1
	1
	-
	
	

	32
	Вощина
	16 кг
	8 кг
	1-й месяц
	330.00
	2640.00

	33
	Кормушка (2 литра)
	50
	50
	-
	
	

	34
	Летковый заградитель круглый
	100
	100
	-
	
	

	35
	Подушка  для улья (50х50)
	100
	100
	-
	
	

	36
	Разделительная решетка
	100
	100
	-
	
	

	37
	Ремень со скобой для стяжки уль
	50
	50
	-
	
	

	38
	Решетка вентиляционная
	100
	100
	-
	
	

	38
	Ручка для улья
	100
	100
	-
	
	

	39
	Скреп защелка
	50
	50
	-
	
	

	40
	Холстик для улья 50х50
	150
	150
	-
	
	

	41
	Цифры для ульев
	50
	50
	-
	
	

	42
	Проволока (250 г.)
	2
	1
	1-й месяц
	50.00
	50.00

	43
	Обогреватель для улья 15 Вт.
	50
	40
	1-й месяц
	250.00
	2500.00

	44
	Опрыскиватель помповый "Росинка 1 л"
	3
	3
	-
	
	

	45
	Поилка пластмассовая
	50
	-
	1-й месяц
	23.00
	1150.00

	46
	Электронаващиватель
	1
	1
	-
	
	

	47
	Воскотопка 
	1
	1
	-
	
	

	48
	Пчелоплатформа (на 50 пчелосемей)
	1
	1
	-
	
	

	49
	Кочевой домик пчеловода
	1
	1
	-
	
	

	50
	Искусственные соты для сбора маточного молочка
	50
	50
	-
	
	

	51
	Испаритель прополиса
	1
	1
	-
	
	

	52
	Двурядные мисочки для получения маточного молочка
	150
	100
	1-й месяц
	59.00
	2950.00

	53
	Решетка для сбора прополиса
	50
	-
	1-й месяц
	33.00
	1650.00

	
	
	
	
	
	
	

	
	ИТОГО:
	
	
	
	
	26 698.00


Расчет объема оборота

Исходные данные:

· Количество пчелосемей - 50.

· Продукция: мед, маточное молочко, воск, прополис.

· Производственный цикл 12 месяцев.

· Количество меда с 1 пчелосемьи в год – 35 кг.

Годовой план производства сельскохозяйственной продукции:

Общий объем производства меда в год: 1 750 кг. =  394 000руб.

Сельскохозяйственный налог с валовой выручки хозяйства – 6%:.

Издержки на электроэнергию в год:

Расход на электроэнергию для освещения омшаника и подсобного помещения:850 кВт в год*2,3 руб./кВт = 1 955 руб.

4.3.3 Услуги сторонних организаций в год:

· Регистрация ИП.;

· Страхование ИП 2% от выручки.

Капитальные вложения 

Стоимость 50 пчелосемей – 4 000 руб. * 50 = 200 000 руб.;

Сушь – 300000 руб.

Стоимость оборудования, инвентаря, спецодежды – _26 698__ руб.;

прочие расходы – 4 000 руб.;

Регистрация ИП – ___900___ руб.;

ИТОГО:____531 598 ______ руб.

Себестоимость:

Лекарства –  500 руб.

Расход на электроэнергию – 1 955 руб.;

Отчисления в пенсионный фонд – 24 359.40 руб.

Отчисления в ФФОМС – 2 389.10 руб.

Транспортные расходы – 2 000 руб.

Расход на рекламу – 2 000 руб.

Членские взносы в общество пчеловодов – 100 руб.

Подкормка – 1 500 руб.

ИТОГО: ______34803.50_______ руб. 

Выручка
- продажа мёда – 394 000 рублей за сезон
- продажа маточного молочка, воска, прополиса – 89 750 рублей

- продажа пчёл, маток (плодных, неплодных, пчелорамок, пчелопакетов) – 1 045 000 рублей

Итого:  1 528 750 рублей в год.
ПРИБЫЛЬ ВАЛОВАЯ = 1 528 750 – 34 803.50 = 1493946.50 руб.

Как видно из данных расчётов, срок окупаемости данного бизнеса составляет всего 1 сезон. Начать такой бизнес под силу практически любому жителю сельской местности. Однако для увеличения прибыльности необходимо позаботиться об увеличении площади участка и количества установленных ульев. Это единственный вариант увеличения доходов.
Выводы
1.Проект обеспечивает самоорганизацию  решения  задачи импортозамещения  сельскохозяйственной  продукции

2.Проект можно  реализовать  в  течение  календарного  года.

Дата начала реализации бизнес-плана – апрель 2015года.

3.В результате реализации данного бизнес-плана ожидается получение прибыли за один сезон в объеме 1 459 425 рублей.

4.В перспективе ожидается увеличение количества пчелосемей и сотохранилища, реконструкция омшаника, что повлечет за собой улучшение условий содержания пчел, а следовательно и увеличение выпускаемой продукции.

5.Полученные деньги будут использованы:
1. на покупку, подготовку и содержание торговых площадей и складских помещений,
2. на закупку оборудования, товара и необходимых вспомогательных материалов, 

3. на заработную плату сотрудников предприятия, 

4. на прочие расходы.
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